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LA NOSTRA
MISSION

Linnovazione di prodotto e l'anima di Door2000, un pensiero che
ci spinge a migliorare continuamente ogni aspetto, non solo la
progettazione e la produzione, ma anche la comunicazione e la
relazione privilegiata con il cliente finale. Da questa idea nasce il
nuovo progetto di arredo personalizzato per 1 punti vendita.
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INFORMARE, EMOZIONARE, MOTIVARE. Il punto vendita e per sua natura
un luogo di comunicazione. Ora diventa una sorta di realta aumentata”
dove pannelli e sistemi espositivi creano attorno ai prodotti in esposizione un
contesto ricco di approfondimenti, presentazioni, immagini. E tutto il mondo
Door2000 che accoglie il cliente per accompagnarlo nelle sue scelte.
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LO STUDIO

DEL PROGETTO:
DALLE ESIGENZE
ALLE SOLUZIONI.

IL NOSTRO SISTEMA
DI LAVORO

Il team di lavoro unisce
professionalita ed esperienza
specifica per elaborare le
richieste e prospettare le
soluzioni migliori con interventi
personalizzati, semplici o
articolati. Lobiettivo & realizzare

Collaborazione, ascolto, creativita. Per noi un progetto e efficace quando sa
Interpretare e proporre soluzioni innovative, valutando ogni aspetto, valorizzando ogni
punto di vista, traendo il massimo da ogni situazione.

un forte impatto sia nei piccoli s e b errere s A y e -n -y e
spazi sia nei grandi ambienti, e s Wi B A Tanam | m ey

con funzionalita e visibilita. I ——
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LA PIANTA IL PROGETTO

DEL NEGOZIO: VISUALIZZATOQ

SPAZI, VETRINE SECONDO PIU

E DISPOSIZIONE. PROSPETTIVE.

Il progetto inizia con linvio delle Le tecniche di visualizzazione
richieste del punto vendita: permettono di avere
caratteristiche architettoniche e un‘immagine definita del nuovo
esigenze particolari. punto vendita, mostrandolo in

tutta la sua efficacia.
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LEFFICACIA DEL
SISTEMA ESPOSITIVO

Il punto vendita & un’occasione comunicativa molto importante per raccontare il prodotto,
informare e motivare il cliente finale. Il Sistema Espositivo Gruppo Door2000 e un
programma completo che mette a disposizione strumenti efficaci per arredare il negozio
e presentare nel modo piu efficace tutte le collezioni.

GRUFPO DOORXI1

open the doors to design
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Cod. MKO1PV0003

VETROFANIE

Adesivo removibile per vetrina, satinato semitrasparente ITALIAN INDUSTRIES

GRUFPO DOORA L 82

open the doors to design

RIVENDITORE AUTORIZZATO MARCHIO MADE IN ITALY

/71TALIAN INDUSTRIES

GRUFPO DOORXII

open the doors to design

Gruppo Door2000

max 120 —

>80 +

FUORI MISURA
Personalizzabile in scala al mg?

max 350
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LOGO

Realizzato su supporto rigido 3mm da interno

GRUPPO DOORXIE

open the doors to design
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Cod. MKO1PV0004 Cod. MKO1PV0005

GRUPO DOORX
GRUFPO DOORAX 0 _

open the doors to design

DOORXID  DODIA

Cod. MKO1PV0006

ITALIAN INDUSTRIES

GRUHFPO DOO

open the doors to design

L 350 cm
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TOTEM
PRODOTTO

| pannelli sono lo strumento informativo principale.

L'impostazione analitica consente di riunire ed evidenziare tutti i plus
e le caratteristiche tecniche di ogni modello, in modo che ivalori e la
qualita strutturale delle porte sia sempre in primo piano.

GRUFPO DOORATI

_Project 2014

Gruppo Door2000
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COLLEZIONI DOOR 2000

Poster in forex 3 mm 120 x 32 da parete

120 cm

Cod. MKO1PV0013

MKO01PV0014

MKO01PV0018

MKO01PV0015

MKO01PV0019

MKO01PV0016

MKO01PV0020

MKO01PV0017

MKO01PV0021

COLLEZIONI DODIA

Poster in forex 3 mm 120 x 32 da parete

Cod. MKO1PV0030

120 cm
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MKO01PV0023

MKO01PV0024

Gruppo Door2000

MKO01PV0025

MKO01PV0031
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COLOUR / FINITURE
Poster in forex 3 mm 200 x 100 da terra
Cod. MKO1PV0007 Cod. MKO1PV0008 Cod. MKO1PV0009

colour your style TR

LA PRIMA
NELLE PORTE
INDISTRUTTIEILI
ANTIGRARFIO

B R EE R R
W 5

pr—— = S

200 cm
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POSTER EMOZIONALI

Poster in forex 3 mm 250 x 120 da parete

Cod. MKO1PV0010

250 cm

[
[ ]

L 120 cm

Cod. MKO1PV0011
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Cod. MKO1PV0012
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CREARE LO STILE
CON LE CARTE DA PARATI

Sono uno strumento scenografico molto forte, ideale per dare un valore emotivo
allambiente, per esprimere U'esclusivita dello stile e creare un’accattivante varieta
visiva nello show room. Leffetto € moderno e d’'impatto, raffinato e originale.

GRUFPO DOORXII

open the doors to design

GRUHPO DOORX1 82

open the dooes o design
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Cod. MKO1PV0026

§
2
4
&

L 130 cm

250 cm

Cod. MKO1PV0027
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Cod. MKO1PV0028

pecorniive doors
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PERSONALIZZARE IL COLORE
DELLE PARETI

Scegliere il colore delle pareti € fondamentale per un intervento in armonia con le caratteristiche
del punto vendita e le esigenze dello spazio espositivo. La personalizzazione RAL consente
progetti che coordinano le scelte cromatiche, tenendo conto di ogni esigenza d'immagine.

GRUFPO DOORXII

oooooooooooooooooooo

La liberta delle
tinte RAL per
abbinare le

pareti al sistema
espositivo ed
espnmere
ersona lita
de 0 show room

_Project 2014

Gruppo Door2000
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DOORA D)

decorative doors

_Project 2014 Gruppo Door2000

TOTEM MULTIFUNZIONALE

E un oggetto creato appositamente per avere un punto d'incontro, di lavoro,
di raccolta e consultazione dei cataloghi in un solo elemento d'arredo.

La sua versatilita consente di ottimizzare gli spazi rendendoli piu semplici e vivibili.

110 cm

_29
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PANNELLO INFORMATIVO

Il modo piu efficace per presentare le schede dei singoli prodotti o delle
collezioni con uno strumento attraente, semplice e funzionale.

DOORATID

Cornice digitale

Predisposta per la visione
del singolo prodotto o di
tutta la collezione tramite
slide in sequenza

3
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PROGETTI DI AREE
ESPOSITIVE

| — O DOORAN 9=
Creativita e versatilita si uniscono nel figurare le soluzioni adatte ad ogni esigenza.

open the doors o design
Gli esempi di progetti gia realizzati, con le loro richieste specifiche e le soluzioni adottate,
costituiscono un ampio ventaglio di possibilita per valorizzare i punti di forza dei negozi, attirare
sapientemente l'attenzione, privilegiare punti di vista e organizzare percorsi espositivi coinvolgenti.

DODIA

Gonuine prestige of solld
WM'MMIWIH'I

accomplis
it part of 3 vast collaction
boasting both classic and modern doors.  Relef details.
* S CRATCH RESISTANT = FRAME FLUSHWITH WALL
» WASHABLE | « WATER-BASED PAINT
* OFFER PROTECTION FROM MUMIDITY * LONG-LASTING SEALANTS

* DU NOT FADE * SAFETY GLASS
* LONE-LASTING = PVOT HINGE

www.gruppodoor2000.it

GRUPPO DOORXIE

open the doors to design
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LA COMUNICAZIONE
ESTERNA

Tutto inizia dalla vetrina, elemento di stile e personalita, ma anche di forte richiamo.
La comunicazione esterna e la firma e il biglietto da visita dell’'area espositiva, a partire
delle vetrofanie con il logo.

VETROFANIA
RIVENDITORE AUTORIZZATO

ALTORIZZATO

Adesivo removibile per vetrina,
satinato semitrasparente

VETROFANIA
DEL LOGO AZIENDALE

Adesivo removibile per vetrina,
satinato semitrasparente

_Project 2014

Gruppo Door2000
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PROJECT
SOLUZIONE ESPOSITIVA
140 mq?

PLANIMETRIA NEGOZIO PLANIMETRIA PRODOTTO

12 metri

12 metri
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RICHIESTA DEL
COMMITTENTE

Lo spazio
espositivo deve
comprendere

una reception
che orienti

il visitatore
senza essere
predominante.

LA NOSTRA PROPOSTA

Il posizionamento leggermente decentrato della
reception consente di mantenere la visibilita sugli

uffici in fondo. La sua importanza e sottolineata dalla
forma particolare che invita a proseqguire verso larea
principale, armonicamente articolata dalle pareti
prodotto, e dalla comunicazione emozionale del pannello
retrostante che sull'altro lato diventa espositiva.

AL A

_Project 2014

Gruppo Door2000
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PROJECT
SOLUZIONE ESPOSITIVA

80 mq?

PLANIMETRIA NEGOZIO

PLANIMETRIA PRODOTTO
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RICHIESTA DEL
COMMITTENTE

Valorizzare il
particolare
sviluppo
longitudinale
del negozio,
predisponendo un
punto ricettivo.

LA NOSTRA PROPOSTA

|
S

g
C

d

Limiti architettonici vengono superati creando due aree
pecifiche, una per le collezioni classiche e unasp_er
uelle moderne, divise da una porta scorrevole Stikla

he cosi dimostra la sua efficacia in questo genere
| situazioni. Lesposizione acquista una logica molto

piacevole, con un chiaro percorso interno e una parete
prodotto a 1" che ritaglia l'area di ricevimento.

_Project 2014

Gruppo Door2000
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PROJECT
SOLUZIONE ESPOSITIVA

35 mq?

PLANIMETRIA PRODOTTO

PLANIMETRIA NEGOZIO

560 cm

562 cm
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RICHIESTA DEL
COMMITTENTE

Rendere dinamica
la regolarita
dello spazio
espositivo a
pianta quadrata.

LA NOSTRA PROPOSTA

Lintervento si e concentrato sull'individuazione

di due elementi geometricamente forti, due segni
visivi che caratterizzano lambiente mantenendone
Il senso di spaziosita. La paretina ortogonale

e lelemento a L con grafica retro illuminata
rispettano la disposizione delle entrate e |
organizzano Il percorso In modo semplice e vivace.

_Project 2014

Gruppo Door2000
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PROJECT
SOLUZIONE ESPOSITIVA
40 mq?

PLANIMETRIA NEGOZIO

5 metri

8 metri

PLANIMETRIA PRODOTTO

_Project 2014

Gruppo Door2000
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RICHIESTA DEL
COMMITTENTE

Consentire
l’esposizione

di un maggior
numero possibile
di porte.

LA NOSTRA PROPOSTA

_e esigenze del negozio sono state soddisfatte
puntando non solo sull'esposizione massima delle
porte lungo Il perimetro della stanza, ma soprattutto
modulando la pianta con un'importante parete
prodotto diagonale e una trasversale, disposte al lat
dell'asse centrale stabilito dall'ingresso. Il totem
trasforma l'area piu regolare in un luogo d'incontro.

_Project 2014

Gruppo Door2000
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PROJECT
SOLUZIONE ESPOSITIVA
24 mq?

PLANIMETRIA NEGOZIO PLANIMETRIA PRODOTTO

—

6 metri

3,5 metri
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RICHIESTA DEL
COMMITTENTE

Dare risalto alla
grande vetrina
senza compromettere
il percorso
espositivo interno.

LA NOSTRA PROPOSTA

L a versatilita geometrica delle pareti prodotto
consente interventi mirati. In questo caso, la
struttura rivolta alla vetrina e stata divisa in due
elementi, orientando a 425° la prima e la terza parete
da sinistra per poter cosi mostrare piu porte in
vetrina e consentire allo stesso tempo un ottimo e
differenziato movimento interno.
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PROJECT
SOLUZIONE ESPOSITIVA

30 mq?

PLANIMETRIA PRODOTTO
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RICHIESTA DEL
COMMITTENTE

Elaborare diverse
soluzioni
espositive
lasciando uno
spazio libero

per il punto di
ricevimento.

LA NOSTRA PROPOSTA

Per risolvere il progetto sono state individuate tre
modalita espositive: la parete continua, la nicchia e
['angolo tagliato. La disposizione e la piu equilibrata,
e comprende anche il tavolino posizionato alla fine
del percorso davanti ad un pannello informativo, utile
per valutare la scelta delle finiture, presso l'ingresso
realizzato con Stikla scorrevole.
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PROJECT

SOLUZIONE ESPOSITIVA

40 mq?

PLANIMETRIA PRODOTTO

7 metri

6 metri

DESIGN AT HOMe

L'utilizzg gi
: © di tecnologje g
naez‘merca della quaag " avanguari

Materiali e nelle fin:

e fin

ed una versatilita nej siEsmrE
Per esplorare different;
estetiche e Compositive

Sémpre pil legate all'interior design.

temi di a ert
scelte PRI,

The use of avant-garde technology
the search for quality materials

and finishes and versatile opening
systems to explore different aesthetic
and compositional options which draw
even closer to interior design.

GRUPPO D=

_Project 2014
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A PRI
HELLE
INDIST
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[LAVABILE
NEIN TEM
NONSCO]
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DUREVOL
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RICHIESTA DEL
COMMITTENTE

Collegare una

zona espositiva

su un lato del
negozio e un ufficio
coordinato.

MON TEME LUMIDITA
'|:' : ¥ ECDLDHA

EONOASSORBENT]
DUREVOLE MEL TEMPD

LA NOSTRA PROPOSTA

L ufficio richiesto e stato realizzato con le pareti
prodotto, utilizzando per l'ingresso principale una
scorrevole Stikla. Un pannello comunicazione o
collega al resto dell'esposizione nell'area del negozio
ad essa dedicata. Due pareti prodotto singolo

sono disposte in modo da rompere la regolarita
geometrica e creare un percorso piu dinamico.

F www.gruppodoor2000.01
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PROJECT
SOLUZIONE ESPOSITIVA

PARETE

RICHIESTA DEL
COMMITTENTE

Circoscrivere
l’esposizione ad
una sola parete
mostrando il
maggior numero di
porte possibile.

LA NOSTRA PROPOSTA

Lo sviluppo a zig-zag permette il massimo risultato
con l'esposizione di due porte su ognuna delle
tre paret| d|a%ona | e di pannelli comunicazione
er i colori e le finiture su quelle ortogonali.
‘orientamento dei prodotti rende anche piu
efficace la visuale dall'ingresso, accogliendo e
accompagnando Il visitatore lungo Il percorso.
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